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Met ICT moet het slimmer kunnen 
Hoe kunnen we het samen slimmer maken?



Data verbinden
Dat a bronnen en st ructuur nodig ( in pat iënten reis)

Dataverzameling



Om digitale transformatie in de zorg te 

versnellen, moeten eerst de juiste condities 

worden gecreëerd. 

Eén daarvan is de digitale ‘mindset’ en 

bereidheid van de gebruikers en 

leveranciers om ervaring op te doen met 

het leveren van zorg met behulp van 

nieuwe innovatieve technologie. 

CortoClinics visie op 
digitale transformatie:



Ontschotting in 3 ‘partijen’ binnen Tenzinger
Willen dat  deze 3 elkaar versterken



Subsidie t raject 



Bestaande processen 
I ntegreren, leren en doorbouwen

eHealth  -> Digitale intake

Vragenlijsten -> Werkelijk wat met 

    PROMs doen



Subsidie t raject 

(Extern) ingevulde vragenlijsten en eHealth toepassing in/via 

Medicore naar PGO*

Wens: 

 Geen PDF, maar data in EPD en via visualisatie er ook in de 

praktijk mee kunnen werken

Daardoor in staat zijn Data te verbinden

* (PGO=persoonlijke gezondheidsomgeving)

VIPP



Inzicht in OK efficiëntie
Waarom zo belangrijk?

OK duurste onderdeel ziekenhuis

50-70% omzet is aan OK gerelateerd

Complexe organisatie i.v .m. gebruik door veel vakgroepen (‘veel emotie’)

Omslachtig extern systeem -> efficiënter & veiligere omgev ing binnen Tenzinger (6G)



Wat moest daarvoor gebeuren

Hoe valt dit samen tot oplossingen?

Afgesproken 3 Proof of concepts



      Mat rix & definit ies       
   

PoC 1: Inzicht in OK efficiëntie



Mat rix & definit ies    Gegevens      

PoC 1: Inzicht in OK efficiëntie



Mat rix & definit ies    Gegevens      Dashboard

PoC 1: Inzicht in OK efficientie



Gegevens uit  extern syst eem (Veilig/betaalbaar)  Op juist e plek in Medicore

PoC 2+3: Externe gegevens in Medicore + Visualisatie



Dat moeten we samen doen



Technisch is de verbinding gemaakt

Technisch kunnen gegevens ‘intern’ bij 

Tenzinger naar Business Intelligence platform

Concept dashboards zijn gemaakt 

Integratie van Superset in Medicore om ook 

makkelijk bij patiënten te kunnen komen

Waar staan we nu?
Wat  kunnen we lat en zien?



Rol Business Development  
Medicore









Van klantwens naar dashboard



Hoe komen we tot een dashboard: DataCanvas
Het startpunt van goede analytics

Wat?

Inhoud

Resultaten

Waarom?

Doelen

Problemen

Hoe?

Activiteiten

Middelen

Mensen
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Van losse processen naar automatische flow

31



32

Van losse processen naar automatische flow



Van losse processen naar automatische flow





Samenwerking & Lessons learned



Samenwerking & Lessons learned

Zelfde v isie en zelfde invalshoek is randvoorwaardelijk

Geen klant-leveranciers relatie, maar co-creatie

Visie is essentieel, doorvertaling is net zo belangrijk

Stakeholders inzichtelijk en managen

Opknippen in deelprojecten en realiseren

Zien = geloven



Welke processen en 

data kunnen we bij 

uw organisatie 

verbinden?



Casper van Ooijen
Business Development Manager 

Medicore

Eric de Groot

Manager Customer Succes 6Gorilla’s

Wilt u meer weten hierover? Kom naar de 

stand van Medicore of 6Gorilla’s
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